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Bakgrund

Detta dokument ar en delrapport som tagits fram i projektet “Traceability — for sustainable metals
and minerals”. Projektet har initierats av Svemin som en del av satsningen #Mineralbidraget och
finansieras av det strategiska innovationsprogrammet STRIM (Strategiska innovationsprogrammet for
svensk gruv- och metallutvinnande industri) som &r en del av Vinnovas, Energimyndighetens och
Formas satsning pa strategiska innovationsomraden (SIP). Detta 1-arliga samarbetsprojekt mellan
RISE, Svemin, Boliden och LKAB startades maj 2018, dar RISE har haft rollen som projektledare och
Svemin rollen som projektagare.

Ett syfte med projektet har varit att utreda om det finns en efterfragan, och/eller hur en efterfragan
av hallbart producerade metaller kan skapas. Inom projektets ramar har dven ett koncept for ett
sparbarhetssystem och marknad for hallbart producerade metaller utformats.

Att utreda vilka hallbarhetkriterier som ska tillampas ar inte en del av projektet, bland annat for att
inte lasa systemet till en viss typ av hallbarhet. Samt att det redan finns flera initiativ som arbetar
med att utforma kriterier. Koppar tillampas som en fosta exempel i projektet, men det langsiktiga
malet ar en differentierad marknad utifran hallbarhetkriterier, for alla metaller och mineraler.

For att battre forsta kontexten av denna rapport rekommenderar vi att forst lasa projektets State-of-
the-art rapport och huvudrapport “Chain of custody models for sustainable metals — supported by a
blockchain solution” som hittas pd Svemin.se/mineralbidraget.

Inledning

Denna marknadsanalys har genomfort for att skapa djupare forstaelse for kopparflodets aktorer
samt deras intressen, mojligheter och drivkrafter for ett system som mojliggdr en marknad for
hallbart producerad koppar. Marknadsanalysen baseras pa intervjuer med aktorer fran olika delar i
kopparflodets samt indirekta aktorer fran stodsystemet, se bild 1. Intervjuerna ar uppdelade i tva
delar, en del som féljer ett semi-strukturerat frageformular och en del dar aktorer sjélva fyllt i en
SWOT-analys utifran olika chain of custody modeller. Aktorernas behov och drivkrafter identifieras i
frageformularet medan SWOT-analyser fangar aktorer och experters erfarenheter och insikter.

Pa grund av tidsbrist gjordes prioriteringar mellan de tva delarna av intervjun vid intervjutillfdllena.
Nar aktorer som handlade med koppar intervjuades prioriterades frageformularet. Nar stédjande
aktorer, som till exempel certifieringsorgan och branschorganisationer, intervjuades prioriterades
SWOT-analysen.
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Bild 1. En férenklad bild 6ver kopparsflédet och dess stédsystem
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Del 1 — Semistrukturerade intervjuer

| del 1 presenteras och analyseras de svar som framkommit i den semistrukturerade intervjun.
Frageformularet ligger som en bilaga till denna rapport. Resultaten av intervjuerna har analyserats
och grupperats efter aterkommande teman, dar bla kursiv text 4r exempel pa kommentarer fran de
intervjuade aktorerna.

Typ av system?

“Hm, det ddr har jag inte riktigt tédnkt pd” Det ar svart for de som blir intervjuade att ha en asikt om
marknadsacceptans och vilket typ av system som skulle fungera. Det &r forsta gangen flera av de
intervjuade far kinnedom om de olika modellerna och de bollar tillbaka fragan till projektet, att ta
reda pa vilket system som kan tillampas.

“Det mdste vara en internationellt vedertagen standard/mdrkning” Det finns en viss radsla att detta
projekt ska implementera ett nationellt system utan internationell férankring. Mindre aktorer ar
oroliga att projektet ska hitta pa “nagot eget” utan férankring i hela vardekedjan. Fler av de
intervjuade framhaller vikten av en internationell narvaro. “Ténka Idngt och globalt nér man bygger
system, vara féretag sdljer i hela vérlden.”

“Férsta gangen vi pratade ténkte jag att mass-balans dr ett krdngligare system én segregation, men
nu ndr jag funderat sa dr det verksamheterna som dr krdngligare, ddrfér tillimpas mass-balans.”
Nagra aktérer har forst kdnt ett motstand mot modellerna mass-balans och certificate trading. Nar
de forstar problematiken och processen for kopparproduktion férstar det varfor det ar svart med
segregation eller identity preservation i kopparflodet.

“Vi har vart system att kontrollera vdra kunder, det dr speciellt om man blir utvald som leverantér till
0ss.” Det ar tydligt att inkdpare pa varumarkesforetag ar vana att kontrollera organisationer, inte
produkter, och ar stolta 6ver deras leverantérskontrollarbete. Nar de forklarar sina inkdpsprocesser
ar det leverantorers organisation och system som ar i fokus, inte sjdlva produkten. “Vi tdnker
organisation och inte produkt, vi hjdlper vara leverantérer att bli béttre pd att sitt totala utsldpp.”
Nar mojligheten om ett hallbarhetsvarde pa produkten ser varumarkesforetagen inte det sjalvklara
vardet. For dem ar det viktigare att materialet har hanterats av seriosa aktorer langs kedjan, det ar sa
de jobbar idag. En slutsats fran marknadsanalysen ar att tydliggora att chain of custody systemet inte
ska uppfattas som likvardigt ett hallbart leverantérsarbete.

“Vi sdljer system och tjénster, inte produkter.” Det finns ocksa en global vedertagen trend att ga ifran
att salja produkter till att salja tjanster och system, darmed kanske sjalva produkten blir mindre viktig
eller intressant. Kunder fragar efter Co2-besparingar/belastningar vid anvindningen, inte vid
tillverkningen av till exempel ett vindkraftverk.

Samtidigt har en av de intervjuade identifierat att da de har forflyttat utslapp fran sjdlva
elproduktionen till produkttillverkningen, kommer troligtvis intresset och kraven att 6ka for
innehallet i deras produkter. “Vi har ett stort behov att visa att fornybara energikdllor dr hdllbara, vi
har férflyttat utsldppen fran elproduktionen till tillverkning av produkter.”

Fabrikoren gor en bestéllning pa koppar forst nar de sjélva far en order. Genom att direkt koppla
kostanden for hallbar koppar till fabrikérens kunds faktura genom en massbalansprincip, kan
systemet sdkerstalla att fabrikéren saljer lika mycket hallbar koppar som den koper. Vilket eliminerar
finansiella risker for fabrikéren. Kunden kan ocksa vara sdker och vissa upp att hen képt hallbar
koppar och att kunden direkt har paverkat sin leverantérs kop.
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Pa fragan om ni saknar nagot typ av sparbarhetssystem svarar en tillfragad myndighet “Vet inte, vi
har inte kommit pd att vi saknar det, finns f6r manga andra frdgor som ér mer akuta.”

Varde foér kundens kund

“Skulle det finnas kravmdrkta metaller skulle vi képa” menar en myndighet. “Det spontana svaret dr
ja pa fragan om vi kan betala mer for hdllbara metaller, men frdgan ér hur mycket, och vilka
miljéaspekter?” Svarar en annan.

Ett av de tillfragade foretagen saljer EPD:er fran sin elproduktion, ex el fran vindkraft eller el fran
kdrnkraft. Om de kan kdpa ett miljovanligare vindkraftverk av sin leverantér, kan de kanske sédlja EPD
med battre varde. Fragan ar hur stor skillnad det kan gora? Idag séljs vindkraftverk framst utifran
prestanda, det vill siga hur mycket el den kan producera.

Eftersom certificate trading anvands for elektricitet, kanske det skulle kunna ga att motivera
certificate trading for metaller i fornybar energiteknik, for att den férnybara energitekniken ska
kunna ge ett battre EPD-virde av el. Aven om projektet viljer massbalans kan férnybar energiteknik
vara en viktig forsta bransch da det finns ett tydligt varde av koldioxidsmarta I6sningar.

“Mdnga dr bra pa att skapa certifieringar, men ddliga pa att skapa pull frén marknaden.” En bra
kommentar om att vi maste ha den som ska betala i fokus, hur blir systemet vardeskapande? Vad kan
locka varumirkesféretagen? Aven om offentlig sektor &r de férsta kunderna ska de inte vara den
enda.

“Jag har svart att se att vi kan ta mer betalt fér vara produkter for att vi skulle ha hallbar koppar.”
Detta projekt maste forhalla sig till att varumarkesforetag tror att de idag har svart att ta mer betalt
for produkter med hallbar koppar. En fraga till styrgruppen ar om det anda finns ett varde for
hallbara kopparproducenter, for att de till exempel vinner afférer eller fa 6ppna nya gruvor?

“Vi ér bara med om det kan ge oss en I6nsamhetsférdel fran vara kunder. Beror pé vad vara kunder
ser pd vad vi kan erbjuda.” Projektet bor ocksa forhalla sig till att fabrikérerna har sma marginaler att
experimentera med hallbara ravarukop, det maste finnas en betalade part senare i vardekedjan.

Offentlig upphandling

En myndighet forklarar sin inkdpsprocess “Férst kollar vi att féretagen dr godkénda, dvs gor kontroll
av leverantérerna. Sen gér vi en kontroll av att produkterna dr godkdnda rent tekniskt. Efter det blir
det ldgsta pris.”

“Vi kommer aldrig vara marknadsledande, kommer alltid vara privata aktérer som springer forst,
dven om vi ska vara med och leda hdllbarhetsarbetet. Det finns ju féretag som vill ha det som
marknadsféring. Vi dr ingen early adopter men ligger inte sist. ” Aven om vi i projekt har identifierat
myndigheter som en viktig forsta kund av hallbart certifierade metaller, har de inte sjalvbilden av att
vara "early adopters”. Det upplever dven att de har lite tid och resurser da de &r sma aktoérer i
forhallande till stora bolag. Idag har de fullt upp med att férséka leva upp till lagkraven som handlar
om arbetsmiljé och konfliktmetaller. “Vi har andra fragor som ligger férst pd agendan. Vi mdste kolla
forst i fabrikerna nédrmast. Vi har inte kommit dit ddr vi vet var grejer tillverkas. Vi har akuta problem
med att veta kemikalier.” De upplever ocksa svagt intresse fran deras dgare. “Vdldigt lite krav och
intresse fran vdra intressenter, regeringskansliet har inte fragat om miljéfragor. De som sdljer el dr
vdra kunder, de fragar inte.”
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Samtidigt haller de med om att offentlig upphandling kan vara ett verktyg for hallbara omstalining
om de kunde stélla rattvisa krav. “Skattebetalarna ska fG sG mycket som mdjligt fér pengarna,
samtidigt har vi mdéjlighet att vdilja etiskt och mer miljévénligt. Vi skulle kunna géra som i skolkék,
képa ekologiskt men det finns ingen standard som vi kan hénvisa till.”

“Vi kan inte stdlla sa mycket krav, for det finns ingen standard.” En trovardig och genomarbetat
standard som flera olika intressenter star bakom skulle underlatta for myndigheter att stalla krav.
Eftersom en myndighet inte far stdnga ute nagon aktor ar det svart att satta egna krav och kriterier.
“Idag dr det vdldigt svdart att véirdera olika leverantérer sa da gar vi bara pa ldgsta pris, sa skulle vi ha
ett hjglpmedel skulle det vara mycket enklare.”

“Vore bra att veta garanterat utan sjélva behéva folja upp.” Idag kan det finnas betalningsvilja for att
sakra att produkter inte kommer fran konfliktomraden och att de féljer lagar, for att foretag och
myndigheter inte sjdlva ska behova gora riskanalyser. “Riskmanagement dr fokus. Vi ligger Idngt bak,
privat aktérer dr mycket béttre dn oss. Vi far inga pdatryckningar fran marknaden.”

De upplever dven att de far fler och fler leverantorer fran Asien, vilket innebér ett merjobb i att
kontrollera att de leverantorerna lever upp till kraven. Samtidigt far och ska de inte tacka nej till en
asiatisk leverantor om de kan vissa upp att deras produkter motsvarar myndighetens
kravspecifikation. Skulle de finnas en certifiering som gor att de sjalva inte behéver kontrollera sina
leverantorer skulle de garna ha det, men framst for arbetsmiljé och konflikt. Myndigheterna
framhaller vikten av att inte utesluta nagon aktor. “Vi fdr inte utesluta ndgon i offentliga
upphandlingar.”

Olika men hemliga kanaler

“Det dr viktigt att vdra leverantérer har olika leverantérer att vélja pd, sund konkurrens” Det finns en
oro fran intervjuade intressenter att detta projekt ska skapa en sneddriven konkurrens och stianga
ute aktorer. “Viktigt med ett schyst sdtt sa att man inte stdnger ute ndgra intressenter eller kanaler.

”

De intervjuade har olika syn pa vad som egentligen bor vara hemligt i leverantérskedjan och vad som
ar affarshemligheter. “Vi har ingen rdtt att veta var vara leverantérer képer frén, det dr deras
affdrshemligheter” eller ”Vi vill veta ursprunget, utmana aktérerna i projektet att berdtta.” En
myndighet har borjat stalla krav pa att fa veta innehaller som till exempel om kemikalier i
upphandlingar. De upplever att det har varit klagomal fran leverantorer som ar vana att bara behoéva
deklarera vilka forbjuda kemikalier produkterna inte innehaller. Samtidigt visar de att det gar att
stalla krav, da foretag har kunnat leverera innehallsférteckning. En viktig notering ar att logiken i
koppaproduktion &r just att blanda koncentrat och skrot fran olika kéllor, darfér kan det vara svart att
spara exakta ursprunget som vissa av de intervjuade har 6nskat.

“Kina képer allt!” Aven om de flesta aktdrer i Europa och kopparen som handlas i Europa lever upp
till en viss hallbarhetsniva finns det alltid kdpare av koppar fran tveksamma kéllor i andra delar av
varlden. Det innebar att det kommer kravas ett stort och langsiktigt arbete for att stalla om hela
industrin.

Idag ar systemen for hallbara leverantorsfloden uppbyggda genom att foretag granskar sina direkta
leverantorer, som i sin tur ansvarar for att granska sina leverantorer. | undantagsfall granskar
varumarkesforetagen leverantorers leverantorer. Jag uppfattade att de tillfragade hade svart att
svara pa hur de resonerade om hur de visste att deras leverantérer "skotte sig”. De upplevde inte att
det &r deras ansvar utan att de helt enkelt far lita pa sina leverantorer.
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Hallbarhet

Den allra viktigaste hallbarhetsaspekten for de tillfragade handlar om att undvika konfliktmineraller,
vilket ar identifierat som en av de storre riskerna for organisationerna. Om det skulle finnas att satt
att enkelt eliminera denna risk finns det en betalningsvilja. Samtidigt har varumarkesféretagen redan
tagit fram pakostade processer for hur de jobbar med en hallbar leverantérskedja idag, vilket kan
innebar ett motstand mot nya system.

Flera av de tillfragade hanvisar till lagkrav och forklarar att de har fullt upp att félja de uppsatta
lagkraven som bland annat handlar om att undvika konfliktmineraller och har darfoér begransade
mojligheter att fokusera pa andra hallbarhetsfaktorer som till exempel carbon footprint. Samtidigt ar
carbon pricing eller en global koldioxidskatt en identifierad risk hos Siemens.

En annan viktig fraga inom riskhantering ar resursforsérjning av kritiska metaller hos de stora
varumarkesforetagen.

Andra hallbarhetsaspekter som ndmns &r Parisavtalet och de globala utvecklingsmalen. Det finns
dock en viss skillnad i motiven. Att arbeta med hallbarhetsmalen handlar mer om
varumarkesbyggnaden och en énskan om att ta ansvar, medan att eliminera konfliktmineraller i
vardekedjan handlar om akut riskhantering, vilket av forklarliga skal far mer resurser.

“Vi féljer LME for grade A av katod”. Foretag i kopparkedjan ar vana att félja LMEs krav och da LME
planerar att borja tillampa hallbarhetskrav, kan detta vara till stod for de systemet vi vill utveckla. Om
alla aktoérer i systemet ocksa anvander sig av LMEs gradering kommer alla aktorer leva upp till
grundlaggande krav som till exempel att folja lagar inom arbetsmiljo och milj6. Vart system behéver
da endast mata och verifiera de faktorer som differentierar marknaden som till exempel carbon
footprint.

En myndighetsrepresentant uttryckte att det ar ett stort fokus pa koldioxidutslapp “Jag tycker att
man pratar véildigt mycket koldioxidutslépp och vildigt lite andra saker rent generellt”. Detta stodjer
var tes om att det inte finns nagon gemensam syn pa vad som &r hallbart samtidigt som det inte
stodjer var tanke om att tillampa en eller fa kriterier, som till exempel “carbon footprint”.

Batterier haller pa att bli en storre fraga for varumarkesféretagen da deras kunder visar ett intresse.
Batterier ar ocksa prioriterade hos EU-kommissionen som har tillsatt utredningar fér en hallbar
batteriindustri. Intresset 4r mindre for mer traditionella produkter som gasturbiner. Ett tillfragat
foretag tror att det &r inom nya typer av l6sningar/produkter/tekniker som det kan finnas en
betalningsvilja. Att de kommer marknadsféra ny teknik som en ny hallbar helhetslésning.

EPD ar nagot som vissa foretag kanner till val medan kunskapen &r lag hos myndigheter. “EPD och
livscykelanalyser dr en unik sdljférdel nér vi séljer vara produkter. Framférallt vindkraftverk, da
deklarerar vi EPD vid anvdndning av vara produkter, hur mycket de producerar osv.”

Flera aktorer senare i vardekedjan som varumarkesforetag och myndigheter, vill jobba mot att bli
mera cirkuldra, de vill gdrna kdpa atervunnet material.
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Del 2 —SWOT-analyser

Informationen fran SWOT-analyserna har forst sammanstallt till ett huvuddokument.
Huvuddokumentet har sedan bearbetats och analyserats av tre representanter fran RISE och Svemin i
en workshop (WS). Det som presenteras i bilderna nedan ar en sammanstallning av det svar som
workshopens representanter tyckte var mest relevant att lyfta fram. Under varje bild finns en kort
sammanfattning fran workshopens diskussioner.

SWOT- Hallbarhetsmarkta Metaller

Branschen ar med Svart att definiera vad som ar hallbar
Vi &r vana att jobba med hallbarhet metall

Vi &r hallbara jamfort med konkurrenter Det kanske kan bli lite dyrare

Vi kan vara langsiktiga, inte bara pengar Maste jamfora applen med applen
kvartalsvis Styrkor Svagheter

Vi har borjat krava Maste vara lika mellan initiativen och
innehallsdeklarationer materialen, helst samma for allt

e)laned uey

Flera parallella system

Vilka hallbarhetsaspekter ska man
fokusera pa?

Att det blir féor manga olika standarder,
modeller, certifieringar, markningar,
svart bade for oss 6¢h vara kunder att
navigera i.

Konfliktimetaller och férsérjning av
kritiska metaller &r vara stérsta hot.
Hallbarhet handlar mer om miniminiva.

+ Samarbete mellan olika aktorer ar
viktigt, kan man ex skapa bra
leveransvagar med ex sparvag ar
det en viktig del utifran utslapp.

Méjligheter

+ Politisktintresse

eylaned ajul uey

Att aktorer senare i vardekedjan borjat stalla krav pa innehallsdeklarationer ses som en positiv
mojlighet for detta projekt och gruvindustrin.

En annan mojlighet som diskuterades under WS var att motivera och “skapa en beréattelse” utifran
hallbarhetsmalen. Da bade regeringar och foretag har atagit sig att arbeta for hallbarhetsmalen
borde de vara mycket intresserade av denna losning.

| diskussioner under WS haller deltagare inte med om att det maste vara lika mellan initiativen. Utan
snarare att de maste finnas flera och att vi far leva med det. Samtidigt finns det en risk att
marknaden blir férvirrad av for manga initiativ och system.

WS-deltagare haller inte heller med om att hallbarhet bara handlar om en miniminiva.
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Idenity preservation

- Om gruva - Svart med blandningar av metaller
- Latt att skapa trovardighet - Om gruva - Svart fér komplexa slutprodukter
- + Enkelt att kommunicera « Tveksamt, da vi inte bara har en leverantér och vi
L + Latt att kontrollera blandar
'8 « Vi har bérjat efterfraga transparens - Vi maste blanda, &r varan logik
5 Styrkor = Blir fér komplicerat attleyastmaste ha en mix.
;
Q
_ Identity preservation
' | |
p— | On ?Tﬂr.ket
> | - Kommunikationstydligt- oslagbart bud kap ! ] e
) kunna tala om vart nagot kommer ifrdn imermedany
—. [}l + I framtiden kommer vi kanske kunna ha egna « Det kommer alltid behévda finnas flera vagar in, det
= produktionslinjer ar ett krav utifran var riskhantering.
g - Ar vad marknaden efterfragat - Alla blandar i vardekedjan, om ett foretag kdper en
e Mojligheter katod fran ett stélle sormtex har mycket silver, kan
5 de komma att behdva kopa fran ett annat foretag
= som har en katod med lite silver i, for att fa en bra
Q produkt.
« De som koper vill inte ha en differentierad
marknad.

Simply explained, the product can be traced back to the original source.

WS-deltagare upplever att bade marknaden och "bestallare” av detta projekt, har forestallt sig ett
identity preservation-system nar de pratat om sparbarhet. Ett tydligt "hot” for projektet ar att nar
resultaten presenteras, ar det inte vad industrin hade tankt sig. Att identifiera och uppmarksamma
denna lucka mellan ett 6nskat system och dagens produktionslogik ar samtidigt ett viktigt resultat
fran projektet.

For att en IP-I6sning skulle fungera for koppar kravs det till exempel att Boliden bara anvander
koncentrat fran Aitik i en viss tid for att sedan anvdanda ett annat koncentrat eller enbart skrot. Allt
koncentrat fran Aitik kan inte heller certifieras utifran IP eftersom och att det kravs en viss stalltid for
att koncentrat med annat ursprung ska ha hunnit processats i smaltverket. | ndsta steg skulle det
dven kravas att fabrikorerna staller om sin produktion och bara anvander Aitik-katod vissa dagar.
Enligt WS-deltagare och intervjuade personer ar detta ett helt otankbart scenario for koppar.
Daremot har denna analys inte uttratt hur det ser ut for andra metaller.
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Segregation

Atervunn.eto kommer in lattare an i "IP” - Aven om det teoretiskt skulle vara méjligt att

Denna niva kanske vi skulle kiara av, om det separera, skulle det inte vara en effektiv
=X finns en standard for gréna gruvor och produktion
m - o o - o .
5 's:maltverk,"sa kope; ;‘ baralerarllfi"eml +  Komplicerat, den minst lampliga
go unge;z:l: aven r’r;e era olika kallor » Svarare att kontrollera (flera kallor/globala
s (gruva/atervunne gtyrkor leverantorer) Svagheter
= + Koppar vara valdigt svart i smaltverken da
[ det inte &r nagon "batch-process”

Segregation
100KG i
On market
T00KG | z 4
% /intermediary
5 +  Trovardig kommunikation, enklare att fa + Ibland kanske det inte finns mdjlighet att
o kapital vélja leverantor for den exakta tidpunkten.
o «  Tydligare an mb + Denna metod ar minst intressant for oss.
20 Mojligheter Hot
@ « Kan ha en kontinuerlig produktion sé lange
3 allt &r certifierat
« Mer flexibelt &n IP

Only products or materials from equivalent sources will be mixed in production. What equivalent sources are must be stated. It
could for example be that the sources have the same type or level of certification, is from the same region or is only from
secondary material.

| denna bild blir det tydligt att de olika intressenterna ser olika férdelar. En intressent har sagt att
denna modell ar mest intressant, medan en annan har sagt att den kdnns minst intressant.

Denna l6sning kan vara mer lamplig en IP, da material fran olika gruvor och smaéltverk kan blandas,
men da kan de bara uttala sig utifrdn den “samsta” gruvan. Till exempel, om en gruva har ett carbon
footprint virde pa 8.0.CO/ton och en annan gruva har ett viarde pa 16.0.CO/ton, far katoderna inte
ett medelvarde, utan ett varde pa 16.0.CO/ton eftersom det ar det "basta” vardet som kan
garanteras.
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Marknadsanalys
Traceability — For sustainable metals and minerals

Mass-Balance

F . . R « Kunden vet inte alltid vad den far eller svart att férsta vad
« Fungerar som foretag agerar idag, okar bara den kaper
transparensen s . = s o .
s . « Svarare att kommunicera, &r produkten hallbar gar inte att
P « Var process blir oféréndrad visa? P 9
Q . . - ) visa’s
= + Erfarenhet fran pappersbruk, sagverk, skivtillverkare Vi + Ar méanga osékra faktorer sominte far att verifiera- revisor
ge) anvander liknande system nér vi réknar ut EPD, féretag kan bara séga att det &r trovardigt, inte sakert.
20 kﬁper\nnss el fran oss. Ex att d? véljer att kopa vindkraft + Méste kolla alla ﬂbden,§¥g@ﬁ&§9m inte &r certifierade,
@ ec er se.u. ) . . behdvs inte i segrigation
§ . }f(a"r mbél_{ghet att sélja med samma credentials somvi « Svagare "varuméirke”
??er or. . + Kan manipuleras (svarkontrollerat)
+ Viar vana att anvanda LCA och EPD. m— Kamvarasva konsumenter att férsta vad de far
i fss' a anc‘fenklare for foretag).
v 1OES On market
+ 200kg
| T sustainable
+ Behéver inte mkt anpassning . i
§ + Hanterarbart och méjligt utifran produktionsf T ;,\;,;o,mml
S + Bor satta en lagstaniva pa det som inte &r de A farmemeony
5 man trovardighet. « Vad tycker investerare om system som inte blir 100% kan
T | ° Areffektivt utifrén transporter, visa pa hallbarhet
- « En bra start fér mer hallbara metaller « Den enskilda kunden kan inte redovisa hur mkt som&r
Qe N « Marknadens krav/onskdvdjifgheter héllbart respinte hallbart Hot
6 + Aven mojligt att stélla krav pa identitet av "non-sust. * Ominget sé&gs om "non-sus” blir detinte trovardigt”
= Source” + Risk att det blir urvattnat
o « Det gar att paverka foretag, ex om jag har en féretagsbil « |frdgasatt trovardighet (om nagon missbrukar)
kan jag tanka den med mass balans-diesel, da vet jag att « Trovardigheten, leder detta till ndgot, blir vérden battre?
cirkel K maste kdpa in motsvarade mass balans-diesel + Vi maste sakerstilla acceptansen fér denna lésning
som de har salt.

The fundamental of mass balance is that the volume of sustainability claimed material entering the operation is controlled and
equivalent the volume claimed material leaving the operation. Depending on the conditions and ambition, mass balance can be

conducted in three levels, batch, site or group level.

WS-deltagare haller med om att denna modell skulle vara relativt Iatt att implementera. Utmaningen
ligger i om det finns kunder for detta system. Projektet boér ha med sig marknadens krav och

onskemal i framtida arbete. Det finns en “hdnan

och dgget”-problematik i att det ar svart for kunder

att forsta och efterfraga nagot som inte finns. Samtidigt som vi bor fraga oss om vi ska bygga ett
system som inte har en tydlig mottagare/kund. Kan vi bygga ett system dar vi tror att mottagarna ar

mogna forst om nagra ar?

Under WS diskuterades om att tdnka “en borjan”

och inte hela vérldens I6sning pa en gang. Det kan

finnas en podng i att bérja mindre och visa att det gar.

Flera av de tillfragade namner osdkerhet och fusk som potentiella svagheter och hot. WS-deltagare
anser att Projektets IT-16sning kan géra mycket for de osdkra faktorerna, forforallt i fragan om

"dubbelspending”.

LME lagstaniva kan vara ett bra komplement till detta projekt, pa samma satt som “controlled wood”
ar en bra lagsta niva for FSC. Pa det sattet hanteras diskussionen om green wash som annars ar

aktuell vid mass-balansprincipen.
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Certificate trading

Att det inte gar att havda att en produkt ar

Billigt hallbar
Kan stimulera "first movers” att profilera sig Trovardighet, vem certifierar? Hur
mer. sakerstéller vi?
Var process blir oférandrad Vi kan lite om detta

Styrkor Svagheter
Kan bygga pa erfarenheter fran liknande Svart att férklara och forsta
system Blir inte konkurrensméssigt pa sikt

eyianed ueyy

19 Certificate
On market
| N % + 400kg

100 KG | + Sustainabifity
certificate for 200
kg
200KG | o /|

Point of contact]
/intermediary

Att snabbt utveckla ett system som mdjliggor Som kund vill man nog veta hela végen
for kunder att minska sin bakat vad man far fran fabriken.

hallbarhetsbelastning fran inkop Svarare for en lekman, aft forsta
Stor flexibilitet Mojligheter Green wash °

Kan tlllampas pé dagens produktionslogik Marknaden accepterar inte systemet

. Marknadens misstro pa tekniken till en
Incitament till hallbar produktion bérjan

Skulle kunna bli internationellt accepterat Nyttan kommer bara genom pengar

eylaAed ajul uey|

Certificate trading is an approach rewarding responsible production where the physical supply chain makes sourcing the actual
product very difficult. The sustainability claims or data is completely decupled from the material and is sold in another market as
a certificate or credit.

WS-deltagare haller med om att vi kan lite om denna modell och synsatt. Det kan nog vara svarare
att kommunicera och fa acceptans for detta system. Da mass-balansprincipen ar fullt méjlig att
applicera kan det vara en onddig risk att utmana marknaden med detta system.
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¥r2rckg;tﬂﬁtaynf|§)r sustainable metals and minerals gIE Sve
Bilaga 1.
Strukturerat frageformular
Del 1.
= Hur véljer ni leverantor av koppar (eller produkter som innehaller koppar) idag?
= Vilken kanal?
= Vad ar viktigt?
= Skulle ni vara beredda att betala mer for hallbart producerade metaller (koppar)?
= Omja, varfor?
=  Om nej, varfor inte?
= Vad skulle ni isf vara beredda att betala for?
= Vad ar viktiga hallbarhetsaspekter for er?
= Vad &r viktiga marknad/kommunikationsaspekter for er?

= Tror ni att ni skulle kunna ta mer betalt for produkter som innehaller hallbart
material?

= Vad behover ni isf for att kunna ta mer betalt?
= Tror ni att produkten behover besta av 100% hallbart?

= Hur stor och eller viktig del ar just metaller av era produkters
hallbarhetsegenskaper?

= Hur stor efterfragan upplever ni att det dr pa hallbarhet fran era kunder?
= Vilka branscher?
= Vilken typ av hallbarhet?

= Hur hogt upp ligger hallbara material pa er agenda och hur hogt upp ligger just
metaller i prioritet?

=  Egenintresse, krav fran kunder och investerare eller krav fran myndigheter?
= Saknar ni nagon typ av sparbarhetssystem, tror ni det skulle tillféra nagot?
= Skulle certifierade hallbara material kunna vara en konkurrensfordel internationellt?

= Har ni nagon typ av certifiering idag? Eller kanner ni till nagon? Vilken/ vilka?
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